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Norbert Kansy

IACDS 2010 Munich | Thomas Nilsson | 2010-04
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» Oberflachenbearbeitung

» Abbruchroboter
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NEUE Geschéftsfelder, welche Husqvarna
fur professionelle Anwender im Bereich
Oberflachenbearbeitung anbietet
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Eine Strategie von Husqvarna ist es, Produkte zu

entwickeln, die den traditionellen professionellen

Anwendern neue Geschaftsfelder und Synergien
ermoglicht. Eine dieser Moglichkeiten sind
Oberflachenschleif- und Poliermaschinen.
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Warum ist die Oberflachenbearbeitung eine gute Mdglichkeit fiir

traditionelle Bohr — und Sageunternehmen ?

Viele Mitbewerber bieten ein
identisches Leistungsspektrum.

Die Investitionskosten fiir eine
Unternehmensgriindung sind
relativ gering. Es gibt viele
Mitbewerber.

Viele erfahrene Anbieter mit

einem hohen Grad an
Selbststandigkeit
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In Anbetracht dieser
Faktoren suchen viele
Unternehmen
Mdoglichkeiten, ihr
Leistungsspektrum zu
erweitern, um sich von
Mitbewerbern zu
differenzieren und
neue Vertriebskanale
zu erschlieRen.
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Warum soll ein Bohr- und S&geunternehmen in
Oberflachenbearbeitung investieren?

1. Erist einer der am schnellsten wachsenden Markte in
der Betonindustrie.

2. Es gibt hier Synergien zu Bohren und Ségen, oftmals
bendtigen bereits existierende Kunden die gleichen
Dienstleistungen
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3. Oftmals sind Bohr und Sageunternehmen die ersten
Dienstleister auf der Abbruch- oder
Sanierungsbaustelle. Haufig ergibt sich die Mdglichkeit
die Bodenbearbeitung anzubieten, welche auf dieser
Baustelle ausgefiihrt werden muss, bevor nur hierauf
spezialisierte Unternehmen zum Zuge kommen.
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4. Der Aufwand fir den Einstieg ist bei
Oberflachenbearbeitung héher als bei Bohren und
Sagen.

Es gibt einige Hemmnisse, in die
Oberflachenbearbeitung einzusteigen, welche fir
Bohren und S&agen nicht zutreffen:

» Die Kosten Die anfangliche Investition fur die
Ausristung — Diese sind in der Regel wesentlich héher
als bei S&gen und Bohren. Dies ist ein Vorteil fur
grof3ere und bereits am Markt bewé&hrte Unternehmen.
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e Fachpersonal — die Oberflachenbearbeitung ist
grundlegend anders als das Sage- und Bohrgeschaft.
Es ist wesentlich schwieriger, geschultes- und
erfahrenes Personal zu finden.

Daher kénnen sich Sage und Bohrunternehmen, welche
erganzend zu ihrem Kerngeschéft in die neuen
Technologien investieren, im erheblichen Masse von
anderen Anbietern abgrenzen

IACDS 2010 Munich | Thomas

HUSQVARNA kann das komplette Programm der
Oberflachenbearbeitung abdecken (Maschinen,
Diamantwerkzeuge, Chemikalien, um Beton zu polieren). Zudem
bieten wir Training und Ausbildung fur Neueinsteiger. Dies macht
Husgvarna zu einen kompetenten Partner, um diesen neuen
Geschaftszweig aufzubauen.

HHusqvarna

Husqvarna investiert in die Erhdhung des
Bekanntheitgrades des Betonschleifens bis hin zur
fertigen, polierten Oberflache

HIPERFLOOR™




Durch diesen Prozess hat sich HUSQVARANA als einer
der fuhrenden Anbieter dieser Anwendung hervorgetan.
In der Vergangenheit hat diese Tatsache oftmals
Maglichkeiten fur unsere Kunden eréffnet, um
zusatzliche Projekte realisieren zu konnen.
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Abbruchroboter
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Kombination Abbruchroboter und Wandsage
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Stutzen einschlagen Wandsagen
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Wandsage

Schleifkopf

Wandsagenfihrung

Schleifvorrichtung
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Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit!

Thomas Nilsson
Business Manager Demolition Equipment
Husqvarna Construction Products

23

lsson | 2010-04 @Husqvarna"

Wandsage in Aktion
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